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CE CHAPITRE INCLUT UNE RÉVISION DE: 

• Imposition 
• Autres règlements et législations gouvernementaux 
• Assurances 

INTRODUCTION 

En plus des obligations légales mentionnées ci-haut, une pratique optométrique devra aussi se soumettre à des 
exigences en matière de fiscalité et d'assurance. L’imposition est obligatoire dans toutes les juridictions, alors que 
l’assurance est, dans la plupart des cas, optionnelle. Les optométristes doivent être au courant de leurs obligations 
fiscales et des conséquences s’ils n’assurent pas une partie de leur entreprise. Le chapitre 2 examinera certains des 
concepts d’imposition et discutera des nombreux types d’assurances.  

 

IMPOSITION 

Il est crucial qu’une nouvelle entreprise comprenne ses engagements fiscaux et c’est pour cette raison que les 
conseils d’un comptable s’avèrent généralement essentiels. L'ignorance n'est pas une excuse aux yeux de la loi et 
cela est particulièrement vrai dans le domaine fiscal. Il est attendu que tous les citoyens soient au courant de leurs 
obligations. L’imposition est une partie essentielle, bien qu’impopulaire, de toutes les sociétés civilisées. Les fonds 
recueillis par les taxes et les impôts servent à offrir tous les services requis dans le société et qui ne sont 
habituellement pas fournis par le secteur privé. Il existe deux formes de base d’imposition: l’imposition directe et 
l’imposition indirecte.  

IMPÔTS DIRECTS 
 
Les impôts directs sont appliqués sur le revenu et sont ainsi incontournables. La taxe que l’on nomme “impôt sur le 
revenu” est la forme la plus commune d’imposition directe. L’impôt sur le revenu est habituellement recueilli par 
l’employeur au nom du gouvernement. Comme il est déduit directement du revenu, on le nomme “PAYG” (système
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 de services par répartition ou pay-as-you-go) ou“PAYE” (système de retenue à la source ou pay-as-you-earn). Le 
montant déduit est généralement déterminé à l’aide d’un barème d’imposition fourni par le gouvernement.   
Dans plusieurs pays, le contribuable (l’employé) doit compléter une déclaration de revenus à la fin de l’année fiscale 
indiquant le montant d’argent acquis et les impôts payés. Il indique ensuite les déductions permises relatives à des 
frais occasionnés dans la production de son revenu et ajoute tout autre revenu provenant d'autres sources et 
détermine si un remboursement lui est dû par le bureau d'imposition pour un excédent d'impôt versé, ou s’il doit 
payer plus d’impôts dans le cas où il n’en a pas payé suffisamment. 

Imposition progressive 
Dans la plupart des pays, on se réfère à l’impôt sur le revenu comme à une taxe dite ‘progressive”. Cela signifie que 
plus le revenu est élevé, plus la charge fiscale relative s’élève aussi. Les riches paieront proportionnellement plus 
d’impôts que les pauvres. Le barème d’imposition suivant vise à montrer comment le système d’imposition 
progressive fonctionne. Dans la réalité, les taux d’imposition varient d’un pays à l’autre et peuvent changer 
périodiquement pour chaque pays.  

REVENU BRUT TAUX D’IMPOSITION 

0 - $5000 0 

$5000 - $12000 25% 

$12000 - $30000 33% 

>$30000 40% 

Les exemples suivants montrent comment un tel système est appliqué:  

Exemple 1 
Une personne qui gagne $20000 payerait $4390d’impôts. C’est-à-dire qu’elle ne payerait pas d’impôts sur le premier 
$5000 (seuil non-imposable), 25 sous pour chaque dollar entre $5000 et $12000 ($1750) et 33 sous pour chaque 
dollar entre $12000 et $20000 ($2640). 

Exemple 2 
Une personne dont le revenu est $40000 payerait $11690 d’impôts. C’est-à-dire qu’elle ne payerait pas d’impôts sur 
le premier $5000 (seuil non-imposable), 25 sous pour chaque dollar entre $5000 et $12000 ($1750), 33 sous pour 
chaque dollar entre $12000 et $30000 ($5940) et 40 sous pour chaque dollar entre $30000 et $40000 ($4000). 
Certaines personnes pensent, à tort, que le passage à une fourchette d’imposition supérieure implique le paiement 
d’impôts plus élevés sur tout le revenu. Ceci n’est par contre pas le cas; le taux d’imposition plus élevé est 
seulement appliqué à la partie du revenu qui se situe dans la tranche d’imposition supérieure. 
Par exemple, la personne qui gagne $40000 ne paye pas 40% d’impôts sur la totalité de son revenu, mais 
uniquement sur le montant entre $30000 et $40000 (c’est-à-dire,10 000$ à 40% = $4000). La personne dont le 
revenu est $40000 paiera toutefois plus de deux fois les impôts d’une personne dont le revenu est de $20000. Dans 
le cas d’un seul taux d’imposition, elle payerait exactement le double du montant des impôts. 

 EXEMPLE 1 EXEMPLE 2 

0 - $5000 0 0 

$5000 - $12000 1750 1750 

$12000 - $30000 2640 5940 

>$30000  4000 

IMPÔT TOTAL 
PAYÉ 4390 11690 
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IMPOSITION (SUITE) 

Imposition fixe 
On nomme imposition fixe le système d’imposition qui requiert un taux fixe d’imposition à tous les contribuables. On 
considère ce système comme étant régressif, car il impose un plus grand fardeau sur les personnes à faible revenu.  
Le tableau suivant montre l’impôt payable pour les deux exemples précédents si le taux d’imposition est fixe à 30%. 

 EXEMPLE 1 EXEMPLE 2 

Revenu imposable 20000 40000 

IMPÔT TOTAL PAYÉ 6000 12000 

Il peut être observé, à partir de ces exemples, que sous un système d’imposition fixe, la personne ayant le revenu le 
moins élevé paye une plus grande proportion de ses revenus en impôts.  
Le tableau suivant compare les deux systèmes en montrant le pourcentage du revenu payé en impôts pour chaque 
système.  

 REVENU IMPOSABLE 
SYSTÈME À IMPOSITION 
PROGRESSIVE 

SYSTÈME À TAUX FIXE 
D’IMPOSITION 

EXEMPLE 1 20000 22.0% 30% 

EXEMPLE 2 40000 29.2% 30% 

L’imposition directe est également applicable sur les autres formes de revenus, tels que les intérêts 
d’investissements.  

Autres formes possibles d’imposition directe 
Chaque pays aura son propre ensemble de taxes ou impôts. 
Voici quelques exemples d’autres types d’imposition directe. 
1. Impôt provisionnel 

Certains pays peuvent demander aux entreprises indépendantes de payer un impôt provisionnel. Ceci est une 
taxe payée à l’avance et qui est basée sur une prédiction des gains futurs effectuée par le département des 
impôts. Cette taxe a été créée parce que les entreprises indépendantes ne payent normalement pas d’impôts de 
la manière du système de retenue à la source. Ceci est donc une façon pour le département des impôts de 
garantir que leurs impôts seront payés.  

2. Impôt sur les avantages en nature 
Ceci est une taxe qui est payée par l’employeur pour tout bénéfice que l’employé reçoit, autre que son salaire. 
Ces bénéfices peuvent inclure des choses telles qu’une voiture ou un logement offert par la compagnie. Ces 
bénéfices sont considérés par les gouvernements comme des formes alternatives de revenu et sont donc 
imposables dans certains pays. 

IMPÔTS INDIRECTS 
Les impôts indirects sont des taxes appliquées sur des biens et des services plutôt que sur un revenu. Ces taxes 
sont dites indirectes, car les individus ne sont pas taxés directement et peuvent éviter cette taxe simplement en 
n’achetant pas de biens ou de services. Les taxes indirectes sont considérées comme étant régressives, parce que 
le taux d’imposition est le même pour tous, indépendamment du revenu. Un salarié à revenu élevé paye donc le 
même taux qu’un salarié à revenu plus bas.  
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IMPOSITION (SUITE) 
 
Voici quelques exemples d’imposition indirecte: 
1. Taxe sur les produits et services (TPS) 

Plusieurs pays incluant l’Australie, la Nouvelle-Zélande et le Canada ont une TPS, alors que les États-Unis 
détiennent une taxe similaire à la TPS sur les produits. Le Royaume-Uni et l’Afrique du Sud ont une taxe 
similaire qu’ils nomment “Taxe sur la Valeur Ajoutée” (TVA). Un pourcentage fixe est ajouté au prix de vente des 
produits et services. Les boutiques ou pratiques optométriques doivent ensuite remettre la taxe recueillie au 
département des impôts sur une base régulière. Un des problèmes pour les commerçants est qu’ils deviennent 
les collecteurs de facto des taxes et doivent émettre des rapports détaillés. Par exemple, en Nouvelle-Zélande, 
les commerces produisent des retours de TPS bimensuellement. Les commerces australiens produisent des 
rapports d’activité économique ou rapports ‘BAS’ (Business Activity Statements)trimensuellement. 

2. Taxe à l’importation 
La taxe à l’importation est appliquée sur des produits importés dans le pays de l’étranger. On l’appelle aussi 
droits de douane. Tout comme les autres taxes, ils amassent des fonds pour les dépenses publiques. 
Cependant, les droits de douane sont aussi utilisés comme barrière aux imports ou pour rendre les produits 
locaux compétitifs avec les produits importés moins dispendieux. L'inconvénient des droits de douane pour 
protéger l'industrie locale, c'est qu'ils peuvent conduire à des mesures de rétorsion par les pays d'origine. 

Afin de limiter les combats en ce qui concerne le commerce international, un grand nombre de pays ont formé 
l’Accord général sur les tarifs douaniers et le commerce (AGÉTAC) en 1949. Ceci a par la suite évolué vers 
l’Organisation mondiale du commerce dans le début des années 1990 et cette organisation surveille maintenant les 
droits de douane sur les échanges commerciaux. 

AUTRES RÈGLEMENTS ET LÉGISLATIONS GOUVERNEMENTAUX 

Les agences ou départements gouvernementaux peuvent avoir des conditions qui doivent être remplies dans des 
domaines tels que la santé et sécurité au travail ou le traitement des déchets.  
Dans certains pays, les conseils locaux peuvent aussi avoir des règlements à respecter, tels que le zonage d’un 
immeuble destiné à un usage particulier (résidentiel, professionnel ou commercial). La liste qui suit est à titre 
indicatif et ne contient peut-être pas toutes les exigences de toutes les juridictions.  
• Numéro d’imposition (indique que le commerce est enregistré avec le département des impôts) 
• Enregistrement du nom de l’entreprise (afin de protéger son nom) 
• Inscription de l’optométriste (auprès de l’autorité gouvernementale appropriée)  
• Inscription d’une boutique (requise dans certains pays) 
• Inscription d’une manufacture (si un atelier est compris dans la pratique) 
• Zonage approprié (ex.détail, professionnel, industriel) 
• Règlements relatifs aux incendies (extincteurs, plan en cas d’incendie, etc. – particulièrement important si un 

atelier optique est inclus) 
• Assurances obligatoires (ex.assurance de compensation des travailleurs) 
• Assurance d’indemnité professionnelle (habituellement requise des professionnels comme les optométristes)  
• Système d’élimination des déchets (si la pratique comprend un atelier d’optique)  
• Stationnement (souvent requis pour les pratiques donnant sur la rue) 
• Accès pour les personnes handicapées (rampes pour les fauteuils roulants) 

ASSURANCES 

L’assurance est une commodité nécessaire pour toutes les entreprises. En plus des assurances commerciales 
normales couvrant l’inventaire, les présentoirs et les lieux, les professionnels, tels que les optométristes, ont 
généralement besoin d’une assurance d’indemnité professionnelle afin de couvrir les poursuites légales potentielles 
de la part de patients qui pensent qu’on leur a fait du tort.  
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Les types d’assurances nécessaires, ainsi que le besoin potentiel d’indemnité professionnelle peut varier d’un pays 
à l’autre, cependant la liste qui suit fournit quelques exemples de ce qui peut être requis.  
Dans certains pays, plusieurs formes d’assurances peuvent être obligatoires. L’indemnité professionnelle peut en 
être une. L’assurance en cas de blessure chez un employé lors de l’exercice de ses fonctions (comme l’assurance 
de compensation des travailleurs décrite ci-dessous) peut aussi être obligatoire dans certains pays.  
 

EXEMPLES DE FORMES D’ASSURANCES 

Indemnité professionnelle 
L’indemnité professionnelle est une forme d’assurance qui est requise pour les optométristes dans la majorité des 
pays. Cette forme d’assurance est généralement nécessaire pour les médecins, les dentistes et autres 
professionnels pouvant être poursuivis pour négligence professionnelle. Dans le cas d’un optométriste, cela pourrait 
être le mauvais diagnostic d’une condition grave comme une tumeur oculaire ou le glaucome lorsque la cécité 
s’ensuit. 

Assurance de compensation des travailleurs  
Dans certains pays, les employeurs doivent assurer leurs employés contre les blessures ou les maladies. Les taux 
pour les primes d’assurance varient dépendamment des risques du métier. Par exemple, les primes pour les 
travailleurs de la construction sont plus élevées que pour des travailleurs de bureau. L’optométrie n’est 
généralement pas considérée comme une occupation dangereuse, alors les primes devraient être basses. 
Toutefois, cela peut varier d’un pays à l’autre. De plus, certains pays subventionnent les primes des occupations 
plus dangereuses en imposant des primes plus élevées pour les occupations moins dangereuses. 

Responsabilité civile  
Cette assurance couvre les membres du public pour quelque blessure résultant d’un accident sur les lieux de la 
pratique, ou encore résultant des activités de la pratique. Ça peut inclure une personne qui glisse sur un plancher 
mouillé ou qui trébuche sur un tapis ou un fil électrique. 

Incendie 
Cette assurance protège votre entreprise contre les pertes dues à un incendie. Certaines polices d’assurance ne 
couvrent pas les incendies si des produits chimiques dangereux comme l’acétone se retrouvent sur les lieux. 

Interruption des activités 
L’assurance d’interruption des activités compensera pour la perte de revenus pendant que, par exemple, des 
réparations sont menées sur un immeuble ayant été endommagé par un incendie ou une inondation. Il est important 
de connaître les exclusions de votre police d’assurance. Par exemple, certaines polices vont couvrir les dommages 
causés par une infiltration d’eau venant du toit lors de fortes pluies, mais ne couvriront pas les dommages provenant 
d’une inondation provenant des conduits d’eau sous-terrains ou de la montée des eaux d’une rivière. 

Cambriolage 
L’assurance contre le vol couvre une pratique pour tout vol par effraction ou à main armée. Certains emplacements 
commerciaux sont plus sujets au cambriolage et certains types de commerces sont plus ciblés, notamment les 
pratiques optométriques qui présentent des lunettes de soleil. 

Perte d’argent  
Cette assurance va couvrir toute perte d’argent entre le commerce et la banque. Certaines polices vont aussi couvrir 
la perte lorsque l’argent est gardé dans la boutique. 

Protection du revenu 
Cette assurance couvre l’optométriste travailleur autonome s’il ou elle tombe malade. Il serait aussi sage pour un 
optométriste d’utiliser cette protection, lorsque disponible, pour couvrir toute absence prolongée due à une maladie. 

Régimes d’assurances 
Plusieurs compagnies ou agents d’assurances vont personnaliser des forfaits d’assurances en fonction des besoins 
de votre pratique. Ces forfaits peuvent inclure la plupart, sinon tous les types d’assurances indiqués ci-haut. Ces 
forfaits peuvent aussi vous faire économiser de l’argent si vous adhérez à toutes les formes d’assurances avec le 
même fournisseur. 

Vue d’ensemble de l’assurance 
Il est important que votre pratique soit assurée contre des incidents potentiellement désastreux. De plus, plusieurs 
des institutions qui offrent des prêts s’attendent à ce que les entreprises soient assurées avec toutes les formes 
d’assurances afin de protéger leur propre investissement dans cette entreprise.  
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RÉSUMÉ 

L’imposition et les assurances sont des éléments nécessaires pour toute entreprise. Le paiement du montant 
adéquat d’impôts est une obligation légale, il est donc important que tout propriétaire d’une pratique soit au courant 
du montant d’impôts que son entreprise devra payer. Comme avec tous les aspects de la loi, l’ignorance n’est pas 
une excuse. Bien que l’assurance soit optionnelle, l’absence d'assurance suffisante pourrait conduire à l'échec de la 
pratique. 
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AUTO-ÉVALUATION 2 
 
1. Nommez trois formes d’imposition directe. 

a.  _____________________________________________________________________________________  
b.  _____________________________________________________________________________________  
c.  _____________________________________________________________________________________  

 
2. Quelle est la différence entre une forme d’imposition progressive et régressive? 
 
 
   
 
 
3. Quel est le but d’une assurance de la responsabilité professionnelle? 
 
 

 
 
 
4. Nommez deux formes d’imposition indirecte.  

a.  _____________________________________________________________________________________  
b.  _____________________________________________________________________________________  
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RÉPONSES – AUTO-ÉVALUATION 2 
 
1. Nommez trois formes d’imposition directe. 

a. Impôt sur le revenu 
b. Impôt provisionnel 
c. Impôt sur les avantages en nature 

 
2. Quelle est la différence entre une taxe progressive et une taxe régressive? 

L’imposition progressive pose un plus grand fardeau pour les personnes ayant un plus grand revenu. 
L’imposition régressive pose le même fardeau pour tous les contribuables.  

 
3. Quel est le but d’une assurance de la responsabilité professionnelle? 

De couvrir les poursuites légales dues à la négligence professionnelle.  
 
4. Nommez deux formes d’imposition indirecte.  

a. Taxe sur les produits et services (TPS) 
b. Taxe à l’importation 

 


